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    今年台灣農產品受氣候異常影響產量銳減或下滑，農產價格翻升，但不少農

民反應受益有限，指稱都被行口盤商賺走了，消費與生產端都未蒙其利，面對行

銷困局，南投縣各個角落近年有新農友投入，透過多元網路行銷等手法打開自己

的通路，做出成績。 

    「農場只做生鮮蔬果難賺錢，我增加利潤較高的加工品如梅精與紫蘇梅、Q

梅，就有賺了。」信義鄉謝謝農場執行長廖學進把梅精推進日月潭涵碧樓，銷售

提高曝光率打響品牌，改走貿易型態在全省找了十多個供銷點，透過網路招會員，

如今轉虧為盈。 

    南投青農聯盟會長洪健智栽種無毒水果玉米及紅龍果，看準台北高消費能力

及大市場，選擇可存放較久的蔬果假日北上參加農民市集或在國道休息站展售。 

    日月潭台灣農夫主人王順瑜十年前返鄉到頭社盆地種植金針花並研發新品

種，取名「美人心」，鼓起勇氣到日月潭找雲品溫泉酒店主廚推銷「美人心」。 

    「農民勇於走出去行銷，機會就會跟著來。」王順瑜說，很多農民不會用網

路，他建議直接走出去推銷，只要品質好機會就會上門，例如五星級飯店或大企

業福委會，先掌握新食材就掌握吸客先機，不必透過共同運銷還是賣得有聲有

色。 

    信義鄉天山嶺有機農場的有機蔬果，在中興大學農夫市集上市和網路行銷宅

配各占一半；場主黃添來說，只要有展售會就參加，3年下來蔬果常賣到缺貨。 

    南投縣茶農劉松杰堅持烏龍茶走高品質與高檔路線，在百貨超市展售或參加

百貨周年慶，只要多曝光就是品牌行銷，有機會做到生意。 


